
 

 

 

 

 

 
 

Public concerné 
 

Etre titulaire d’un baccalauréat : 
 

* Scientifique SI, STL, PLPI, 

* STI Génie Electronique, Génie Electrotechnique, 

* STI Mécanique, 

* Bac pro ELE, PSPA, MEI,  

* Bac pro Technicien d’usinage 

* Bac STG, ES 

 

Conditions d’admission 
 

Pour vous inscrire dans le BTS vous devez  

vous enregistrer sur le site unique  

www.admission-postbac.fr  et saisir vos 

vœux. Si vous souhaitez intégrer cette 

formation, il est important de la classer en 

vœu N°1.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

UNE SPECIALITE ADAPTEE AUX 

BESOINS DES ENTREPRISES 
 

La spécialité de ce BTS Technico-Commercial 

correspond aux besoins des entreprises dans le 

bassin ®conomique dôOrl®ans : 
 

Biens dô®quipement : de la voiture, en 

passant par les appareils électroménagers, et 

aux équipements des entreprises, nous 

retrouvons sur Orléans toutes 

ces entreprises qui sont à la recherche  de 

Technico-commerciaux qualifiés. 
 

Domotique : Dans le cadre du pôle de 

compétitivité dans la région Centre : Sciences et 

Syst¯mes de  lôEnergie Electrique la domotique 

sôinscrit comme ®tant  un marché 

 en forte progression. 

 

 

 

 

 

 

 

  Profil du Technico-Commercial 
 

Le Technico-Commercial a pour fonction 

principale : la vente de solutions technico-

commerciales (proposition de solutions  technico-

commerciales, négociation, conseils, vente, 

organisation et suivi des affaires), 

 

 Le développement de la clientèle (création de 

clientèle, fidélisation des clients). 

- La gestion de l’information technique et 

commerciale (veille stratégique technique et 

commerciale, exploitation et analyse de 

l’information technique et commerciale). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

- Le management de l’activité commerciale 

(mise à disposition d’une offre de biens ou 

de services, performance commerciale, 

management de l’équipe et du réseau 

commercial). 

- La mise en œuvre de la politique 

commerciale (déclinaison et contrôle de plan 

d’actions commerciales, participation à 

l’élaboration de l’offre de biens et services, 

contribution à l’évolution de la politique 

commerciale). 
                                                             

Les Enseignements 
 

Enseignement Général 

* Français................................................. 2h 

* Anglais .................................................. 3h 

* Environnement économique et juridique 3h 
 

Enseignement Commercial 

* Développement de clientèle ................. 4h 

* Management commercial  .................... 3h 

* Communication et négociation  ............ 6h 

* Gestion de projet................................... 6h 

 

Enseignement Industriel et Technologie 5h 

http://www.admission-postbac.fr/


En plus de la connaissance des diverses matières 

enseignées, l’étudiant doit répondre 

positivement aux points suivants : 
 

* Présentation, disponibilité et dynamisme, 

* Aptitude à communiquer, à négocier, 

*Adaptation aux différents acteurs de l’entreprise. 
 

Les stages en entreprise 
 

Stages obligatoires de 14 semaines dans la 

même entreprise qui permettent une intégration 

réelle dans le milieu professionnel. 

 

 

 

 

 
 

Coût de la formation 
  

Le coût de la Formation  

pour l’année 2010/2011 
 

1
ère

 Année :  1 435,00 € 

2
ème

 Année : 1 435,00 € 
 

 

Moyens Techniques 
 

Afin d’optimiser la formation, l’établissement 

met à la disposition de tous les étudiants les 

équipements indispensables à la formation:  

- un laboratoire de langues, des automates 

programmables, des supports techniques pour 

la domotique, des logiciels techniques en 3D, 

des ordinateurs en libre accès, des ordinateurs 

portables, un logiciel de Gestion Relation 

Clients, Internet, télécopie, téléphones, salle 

multimédia. 

 

 

 

 

 
         

 

Débouchés : des Emplois ! 
Actuellement, la demande sur le marché de 

l’emploi de commerciaux avec une compétence 

technique est très forte. Après quelques années 

d’expérience, le titulaire de ce BTS  peut accéder à 

des emplois à responsabilité : 
 

- chargé de clientèle, chargé d’affaires, négociateur, 

responsable d’achats, responsable d’agence, 

acheteur… 
 

Poursuite d’études 
 

 

 

Licence International Business en Angleterre à 

l’Université de Coventry en partenariat avec le 

lycée Ste Croix-St Euverte. 

 

 

 
 

Statut 
 

 Le lycée est un établissement sous contrat 

d’association avec l’Etat. Il en résulte que les 

étudiants bénéficient : 

* d’une affiliation à la  sécurité sociale étudiante, 

* de possibilité de demande de bourse  

   d’enseignement supérieur. 

 
Centre Régional des Œuvres Universitaires Scolaires 

 rue de Tours 45072 ORLEANS    Tél : 02 38 41 72 24 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
       

 

 

 

 

 

 

 

 

 
                                     Sup’Ste Croix-St Euverte titulaire 

                                           de la Charte ERASMUS  

                                          pour la période 2007/2013 

28 Rue de l’Etelon 

45043 ORLEANS Cedex 1 
 

Tél/Fax : 02.38.52.27.13 
 

www.stecroix-steuverte.org 

E-mail :sup@scse.fr 

http://www.stecroix-steuverte.org/

