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FEtre titulaire d’un baccalauréat :

* Scientifique SI, STL, PLPI,

* STI Génie Electronique, Génie Electrotechnique,

* STI Mécanique,
* Bac pro ELE, PSPA, MEI,

* Bac pro Technicien d’usinage
* Bac STG, ES

Condi ons d’

l‘\—

Pour vous inscrire dans le BTS vous devez
vous enregistrer sur le site unique
www.admission-postbac.fr et saisi
veeux. Si vous souhaitez intégre
formation, il est important de la cl
veeu N°1.
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UNE SPECIALITE ADAPTEE AUX
BESOINS DESENTREPRISES

- La gestion de I’information techniqu?t%i.
commerciale (veille stratégique technique et

commerciale, exploitation et analyse de

I’information technique et commerciale).
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La spécialité de ce BTS Technig@ommercial

correspond aux besoins des entreprises dans|le

| bassin ®conomi que

Bl ens doO ®delavoiture, ene

passant par les gpareilsélectroménagers, et

aux équipements des entreprisesus
retrouvons sur Orléans toutes

Technicocommerciaux qualifiés.
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m Domotigue: Dans le cadre du pole de

' pet|t|V|te dans la région CentreSciences et
- Sydg es de | 6 Eladomaiique
' 0i nscrit ucmanchtée ®t
en forte progression.
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ces entreprises qui sont a la recherche de

de services, perform -mmerC|aIe
man?ﬁement de 1’équipe e du réseau
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_commerciales (proposition de solutions tech

Le développement de la clientele (création
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Profil du Technico-Commercial
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‘Technico-Commercial a pour fon
nc bal : la vente de solutions techni
ommerciales,  négociation,  conseils, ve

rganisation et suivi des affaires),

lientele, fidélisation des clients).

commerciale (déclir ) et controle d
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Les Enseignements
-

4
. "-.‘

~ Manag ommercial ...........c.......
ommunication et négociation

O Geétion de Projet.......cccovveveeveeerenienniae
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http://www.admission-postbac.fr/

En plus de la connaissance des diverses matiéres
enseignées, I’étudiant doit répondre
positivement aux points suivants :
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* Présentation, disponibilité et dynamisme,
* Aptitude a communiquer, a négocier,
* Adaptation aux différents acteurs de 1’entreprise.

Les stages en entreprise \

Débouchés : des Emplois !
Actuellement, la demande sur le marché de

o _ |l > empl oi de commer ci aux e%étence
Stages obligatoires de 14 semaines dans la technique est trés forte. Aprés quelques années .
méme entreprise qui permettent une intégration d’ expérience, le titulair Twechi.;“ (Q)accéde
-

réelle dans le milieu professionnel. des emplois a responsabilité :

- chargé de clientele, c h a r g éires] hégoéiateur,
responsable raspamadlsl g
acheteur ..
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28Rue«. de | ' E
45043 ORLEANS Cedex 1

Tél/Fax :02.38:52.27.13

WWW.SEECFOIX-steuverte.org
E-mail :sup@scse.fr

Cout de la formation \

Le co(t de la Formation
pour | " année 2010/ 2#‘{

iie@ce International Business en' Angleterre a
‘ Université dé Coventry en partenariat avec le
1 Année: 1435,00 € lycée Ste Croix-St Euverte.

2°™ Année : 143500 £

Moyens Techniques

Afin d’optimiser la formation, 1’établissement

Education et culture

Education et formation tout au
long de la vie

. Statut

met a la disposition de tous les étudiants les Le lycée est un établissement sous contrat ERASMUS

équipements indispensables a la formation: d’ associ at i oH enaésubiecquelles E

=sunglaboratoire de langues, des automates étudiants bénéficient :

programmables, des supports techniques pour * d’une affiliation a la sécurité sociale étudiante, Sup’ St etEQverteititlaire
la domotique, des logiciels techniques en 3D, * de possibilité de demande de bourse p‘c’)ﬁ ﬁfgg‘r'f;df'g&i')ggg
des ordinateurs en libre acces, des ordinateurs d’enseignement supérieur.

portables, un logiciel de Gestion Relation

R ooic Citingnes, sale R ANt el Conseils en biens'd equipement

& domotique


http://www.stecroix-steuverte.org/

